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ANSOKAN OM STAMNING

Kirande
Konkurrensverket, 103 85 STOCKHOLM

Svarande
1. KWH PIPE Sverige AB, org.nr 556277-1930, Dackviagen 12, 506 49 BORAS

2. Uponor AB, org.nr 556548-9738, Industrivdgen 1, 513 81 FRISTAD

Ombud: advokaten ~ AA Advokatfirma Lindh Stabell KB,
Box 7315, 103 90 STOCKHOLM

3. AB Svenska Wavin, org.nr 556069-7897, Kjula 2293, 635 067 ESKILSTUNA

Ombud: advokaten BB Advokatfirman Lindahl
Box 14240, 104 40 STOCKHOLM

Saken
Konkurrensskadeavgift enligt 26 § konkurrenslagen (1993:20)

YRKANDE

Konkurrensverket yrkar att Stockholms tingsritt jimlikt 26 § konkurrenslagen for-
pliktar KWH PIPE Sverige AB att betala konkurrensskadeavgift med en miljon fem-
hundratusen (1 500 000) kronor, Uponor AB att betala konkurrensskadeavgift med
tretton miljoner (13 000 000) kronor och AB Svenska Wavin att betala konkurrens-
skadeavgift med tre miljoner (3 000 000) kronor.

Postadress: 103 85 Stockholm Fax: 08-24 55 43
Besoksadress: Malmskillnadsgatan 32 E-post: konkurrensverket@kkv.se
Telefon: 08-700 16 00 Internet: www.kkv.se
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GRUND

Plastrorstillverkarna Uponor AB, AB Svenska Wavin och KWH PIPE Sverige AB,
som alla dr konkurrenter med varandra, har uppsatligen eller av oaktsamhet dvertrétt
forbudet 1 6 § konkurrenslagen genom att 1 ett avtal och/eller samordnat forfarande
under tiden frdn och med den 1 juli 1993 till 1 vart fall den 31 december 1995 6ver-
enskomma om att direkt eller indirekt faststélla priser eller andra afférsvillkor,
begrénsa eller kontrollera produktion eller marknader och dela upp marknader. Avta-
let och/eller det samordnade forfarandet har haft till syfte att hindra, begrinsa eller
snedvrida konkurrensen pé ett markbart sitt eller 1 vart fall gett ett sddant resultat.

Overtridelsen kan inte anses som ringa.

OMSTANDIGHETER

Produkten

De plastrorstillverkande foretagens produkter kan sdgas bestd av ror och rordelar som
sammanfogas till rorsystem avsedda for vissa specifika &ndamaél, t.ex. system for
avlopp, tryckvatten, kabelskydd och drénering. Vidare kan systemen indelas i utom-
hus- och inomhusrér eller VA (vatten- och avloppsapplikationer) och VVS (véirme,
ventilation och sanitetsapplikationer). Drineringsror anvinds till jord- och skogsbruk
och faller dérfor nagot utanfér den allménna uppdelningen i VA- och VVS-ror.
Avloppsror ar néstan alltid s.k. sjalvfallsror, dvs. rérsystem anpassade for att vattnet
skall rinna av egen kraft” pa grund av nivaskillnader. Avloppsror, som t.ex. markror,
ar konstruerade for att kunna sta emot ett utvindigt tryck fran fyllningsmassor, trafik
osv. Vattenror, dvs. rorsystem som ombesdrjer tillflodet av rent vatten till en byggnad
eller anldggning, bendmns tryckror, eftersom de dr utformade for att kunna klara det
invindiga tryck som uppstar nar det rena vattnet skall pumpas fram till forbrukaren.
Inomhusrdr, som bendmns HT-r6r (high temperature), anvdnds inomhus och &r kon-
struerade for att tdla hoga temperaturer. Med undantag for rorsystem for kabelskydd ar
rorsystemens funktion att leda vatten och andra vitskor. Ror for kabelskydd, som
bendmns kabelror eller el-ror, anvidnds for att skydda elektriska kablar, telekablar,
ledningar och dylikt frin yttre paverkan.

Plastror kan tillverkas av ett antal olika plastrdvaror med olika egenskaper. Vid till-
verkning av plastror hor PVC (polyvinylklorid), PE (polyeten) och PP (polypropylen)
till de vanligaste plastravarorna. Tillverkning med anvéndande av de olika plastmate-
rialen krdver olika utrustning och kunskaper. Plastror av PE och PP tillverkas i en
strangsprutmaskin, s.k. extruder, dér plastravaran varms upp och trycks mot en
roterande metallcylinder som formar materialet till ett ror. PVC-ror tillverkas i en
extruder dér plastrdvaran blandas med diverse kemikalier som trycks mot tvé
roterande metallcylindrar som formar materialet till ett ror. Det dr enklare och mindre
kostnadskrévande att starta en fabrik for tillverkning av PE-rér jaimfort med PVC-ror
som kraver mer kunskap och komplicerade maskiner. Tillverkning av rordelar kréver
ocksa en annan utrustning an tillverkning av rdr.
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PVC anvinds for tillverkning av samtliga typer av roérsystem. PP anvénds i huvudsak
for tillverkning av inomhusror och PE anvéinds i huvudsak for tillverkning av tryckror
och 1 viss mén av ror for drénering.

PE &r numera det mest anvinda materialet vid tillverkning av tryckror. PE-tryckror i
mindre dimensioner (< 75-90 mm diameter) tillverkas normalt av materialet PEM (M
stér for "medium density”’). Tryckror av PEM bendmns dirfor PEM-r6r eller PEM-
slang. PEM materialet dr mjukt och kan dérfor rullas pa en ring, vanligtvis i lingder
om 50 till 300 meter. PEH (H star for “high density”) &r ett styvare material som i
allménhet anvinds vid tillverkning av ror i stérre dimensioner, 110 mm till 1600 mm,
och i raka ldngder om hogst 12 meter. PEH tryckror finns huvudsakligen i tva olika
kvalitéer PE8O och PE100. Det som utmaérker tryckror tillverkade av PE100 jam{ort
med PESO idr att materialets egenskaper tillater att rorets viggar gors tunnare med
godtagbar hallfasthet. Detta medfor att mindre material anvdnds och att roren ddrmed
blir lattare. Tryckror i samma dimension som tillverkats av PE8O eller PE100 har
samma anvandningsomrade.

For ror till vatten- och avloppsledningar, vare sig det dr fraga om ror inomhus eller i
mark, géller olika krav. Plastror kan emellertid anvéndas pd samtliga omraden. Huru-
vida konkurrerande produkter av andra material kan anvindas beror pé vilket &ndamal
som avses och ddrmed vilka egenskaper hos och storlekar pa réren som efterfragas.
Val av material styrs ofta av rordimension, markforhéllanden, belastningar, befintligt
rorsystem, korrosionsrisk, reservdelslager m.m. Rérmaterialkostnaden utgor en
mindre del av den totala anlédggningskostnaden och spelar dérfor inte alltid den avgo-
rande rollen 1 valet av material.

Markavloppsror tillverkade av PVC eller PE kan erséttas av betongror och glasfiber-
armerade plastror, s.k. GAP-ror. Vid mindre dimensioner, 150/160 — 300/315 mm,
anvinds mestadels plast. Vid storre dimensioner, 400 — 600 mm, och i gatumiljé med
tung belastning anvinds 1 storre utstrackning betongror. Funktionsmaéssigt finns inte
négra stora olikheter. Vissa speciella egenskaper hos plastroren, t.ex. forméigan att
motstd fratande utslépp (t.ex. fran ett mejeri) och angrepp fran svavelvite, talar for nar
plastror bor anvéndas i stillet for betongror.

I vattenledningsnéten kan tryckror tillverkade av PVC eller PE erséttas med tryckror
tillverkade av segjarn, rostfria stalror, kopparrdr (mindre dimensioner) och betongror
(storre dimensioner). Ror tillverkade av PVC, PE eller segjdrn ér funktionsmassigt
véldigt lika. I aggressiva miljoer dr dock tryckror av PVC eller PE att foredra da dessa
inte angrips av korrosion. Av milj6- och funktionsskil har dock en 6vergang fran
PVC-r6r till PE-tryckror skett nér det giller vattenledningsnétet.

Sett ur ett tioarsperspektiv har utvecklingen pa vattenrorsidan gatt fran segjarnsror
mot PE-ror som nu néra nog ersatt segjdrnsroren. PE-tryckror har dessutom 6kat kraf-
tigt pa bekostnad av tryckror av PVC, vars marknadsandel minskat patagligt. Vidare
4r PE-ror mer flexibla &n PVC-rdr och dessutom svetsbara. Ar 1995 var marknadsan-
delarna (forséljning till kommunala ledningsnét, métt i meter) cirka 10 procent for
jérnror, cirka 20 procent for PVC-ror och ndrmare 70 procent for PE-ror enligt stati-
stik fran Svenska Vatten- och Avloppsverksforeningen.
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Pé avloppssidan har under motsvarande tid PVC-ror ersatt betongror inom dimen-
sionsomradet 110-160 mm. PVC- och PE-r6r kan anvéndas 1 bade vatten- (tryckror)
och avloppsniten (sjdlvfall). PVC finns helt utvecklat betrdffande komponenter till
bada ledningssystemen, medan PE-r6r for ndrvarande endast tacker in tryckvattensy-
stemet med ett komplett komponentprogram. Betongror, som tidigare var det helt
dominerande materialet, har numera (ar 1995) cirka 30 procent av marknaden. I smé
dimensioner &r plastror billigare dn betongror och i stora dimensioner ar betongror
billigare. Plastrdrens andel har 6kat. Ar 1995 svarade PVC-ror for nirmare 50 procent
och PE-ror for cirka 20 procent av marknaden for avloppsledningar exklusive servi-
celedningar enligt statistik fran Svenska Vatten- och Avloppsverksforeningen.

For kabelskyddsdndamal anvénds bdde PVC- och PE-ror. Nagot substitut finns inte.

Foretagen

De foretag som dr av betydelse i tillverkningsledet pd den svenska marknaden for ror-
och rordelar av plast & Uponor AB, KWH PIPE Sverige AB, AB Svenska Wavin,
Davinyl AB och Mabo Svenska AB.

Uponor ér ett heldgt dotterbolag till finska OY Uponor AB vilket dgs av Asko OY]J. I
Uponor ingér bl.a. det heldgda dotterbolaget Vargarda Plast AB. Pa den svenska plast-
rorsmarknaden omsatte Uponor, inklusive Vargéarda Plast, drygt 250 miljoner kronor
ar 1997. Uponor ér i stort sett en komplett leverantoér av PVC-ror. Perioden &r 1993 till
ar 1997 har den 6vervdgande delen av Uponors forséljning utgjorts av PVC-ror. Upo-
nor séljer dven bl.a. tryckrdr och drineringsror tillverkade av PE. Omséttningen i
Sverige for Uponor och Vargarda Plast uppgick totalt (plastror samt 6vrig verksam-
het) till 300 respektive 85 miljoner kronor ar 1997. Motsvarande omséttning for ar
1998 var 296 respektive 88 miljoner kronor. Ungefér 55-60 procent av Vargérda
Plasts omséttning utgdrs av intern forséljning inom koncernen.

KWH ir ett heldagt dotterbolag till finska OY KWH PIPE AB, som tillverkar och siljer
plast- och fjarrvirmerér. OY KWH PIPE AB har ytterligare ett dotterbolag i Sverige,
KWH Plast Sverige AB. KWH:s verksamhet har under perioden &r 1993 till ar 1997
varit inriktad pa forséljning av PE-tryckror. Sedan ar 1992 har KWH i1 mindre omfatt-
ning salt PVC-markrdr pa den svenska marknaden. Ar 1997 omsatte KWH:s plastrors-
forsdljning 1 Sverige knappt 50 miljoner kronor, vilket utgjorde foretagets totala for-
séljning pa den svenska marknaden. Motsvarande forséljning uppgick ar 1998 till

60 miljoner kronor.

Wavin ér dotterbolag till danska Nordisk Wavin A/S som ingar i en koncern dir
Wavin B.V., Nederldnderna, &r moderbolag. Nederlandska Wavin dgdes tills nyligen
med hélften var av WMO (Provincial Water Board of the Dutch province of Overijs-
sel) och Royal Dutch Shell. Shells dgande har den 1 mars 1999 6vertagits av CVC-
gruppen. Wavins omséttning pa den svenska plastrorsmarknaden uppgick till drygt
90 miljoner kronor ar 1997. Wavin ar ungefir ett lika stort foretag som Uponor pa
marknaden for PVC-rér. Under perioden &r 1993 till ar 1997 utgjordes den dvervé-
gande delen av Wavins forsiljning ror av PVC. Wavin séljer dven PE-tryckror och
inomhusrér av PP. Wavins omséttning i Sverige uppgick totalt (plastror samt 6vrig
verksambhet) till 106 miljoner kronor ar 1997 och till 101 miljoner kronor &r 1998.
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Davinyl och Mabo tillhor de storre foretagen pa plastrorsmarknaden i Sverige. Under
perioden ar 1993 till &r 1997 utgjordes den helt 6vervigande delen av foretagens for-
sdljning av PVC-r6r. Foretagens forsdljning 1 Sverige av PE-tryckror har varit av
mindre omfattning. Fran arsskiftet 1998/99 ingar Mabo och Davinyl i samma koncern.

Uponor, Wavin, Davinyl och Mabo har varit medlemmar i branschorganisationen
Nordiska Plastrorsgruppen (NPG) sedan den 1 januari 1990. KWH har varit medlem 1
NPG men ldmnade organisationen i slutet av &r 1995.

Plastrorsmarknaden

Den totala svenska marknaden for plastror och rordelar inklusive substitut av andra
material uppgar enligt plastrorsforetagens egna uppskattningar till 1,0-1,2 miljarder
kronor. Dérav omsitter plastrorsmarknaden drygt 800 miljoner kronor. Uponor,
Wavin, KWH, Davinyl och Mabo hade en forsiljning pd ndmnda marknad som upp-
gick till drygt 700 miljoner kronor &r 1997, varav de tre foretagen Uponor, Wavin och
KWH svarade for 390 miljoner kronor.

De fem storsta plastrorsforetagens forsaljning av PE-tryckror och rordelar uppgick ar
1997 till knappt 90 miljoner kronor. Av denna forsiljning svarade Uponor, Wavin och
KWH {6r knappt 85 procent. Det finns ndgra mindre tillverkare av PE-tryckror, sdsom
Swepipe, Robro, Hallingplast m.fl. Importen dr av mindre betydelse. P4 den totala
marknaden for tryckvattenror, dvs. inklusive substitut av andra material, kan Uponors,
Wavins och KWH:s sammanlagda marknadsandel uppskattas till 50-55 procent.

Plastrorsforetagen kdper sina ravaror framst fran vissa storre foretag inom den
kemisk-tekniska industrin sdésom Borealis, BP, Neste, Shell, Solvay, Norsk Hydro,
Mobil, Hoechst m.fl. Flera av dessa foretag har eller har haft dgarintressen i de plast-
rorstillverkande foretagen, sasom tidigare Neste i Uponor (Neste har ocksa tillsam-
mans med Statoil bildat foretaget Borealis), Shell tills helt nyligen i Wavin, Norsk
Hydro tills helt nyligen i Mabo och Solvay (och tidigare EVC International) i Davinyl
och numera i Mabo.

Plastror distribueras till 6vervagande del fran tillverkare till slutkund via grossister
(80-95 procent). Bland grossisterna domineras marknaden idag av Ahlsell AB, Dahl
Sverige AB och i viss man av Onninen AB. Aven under aren 1993 till 1996 var
Ahlsell och Dahl de tvé stora grossisterna pa marknaden. En stor del av grossisternas
forséljning utgors av lagerforsiljning mestadels till mindre foretag. Den resterande
delen (cirka 30 procent) utgors av forsdljning till s.k. objekt, dvs. upphandlingar
utforda av kommuner och privata entreprendrer. Efterfragan pd VA-ror styrs till
storsta delen av kommunernas investeringar i vatten- och avloppsledningssystem.
Landets kommuner dr avndmare for 6ver 90 procent av de totala leveranserna av
tryckvatten- och avloppsror pa den svenska marknaden.

Tryckror i1 raka langder och storre dimensioner (> 110 mm) tillverkade av PEH
material, inklusive PE100, och PVC material séljs till objekt pd VA-marknaden. For
sadana ror publicerades under aren 1993 till 1995 inte nagon bruttoprislista. Nér det
géller PE100-r6r tillverkade av Wavin forekom dock dessa i1 foretagets bruttoprislista.
VA-marknaden fungerade under denna tid pa s sitt att grossister inhdmtade anbud
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fran plastrorsleverantdrer for ett visst objekt, dvs. storre upphandlingar utférda av
kommuner och privata entreprendrer. Aven om plastrorsleverantdrer hade mojlighet
att ldmna anbud pé objekt direkt till slutkunden sé dgde det rum endast i undantagsfall.
Detta pa grund av att leverantorerna inte ville stota sig med grossisterna eftersom man
var beroende av distribution via grossistens lager av andra plastror. Forhallandet mel-
lan grossister och plastrorsleverantorer var sadant att grossisterna brukade lamna
anbud och fakturera objekt dven om en leverantor sjdlv skotte leveransen direkt till
slutkunden.

Markrér och inomhusror av PVC samt PEM-tryckror dr typiska lagerprodukter pa
VVS-marknaden som i huvudsak siljs via grossistens lager. Avtal mellan tillverkare
och grossister om sddana plastror 16per normalt ett &r i taget och innehaller bl.a. vill-
kor om rabattsatser, som varierar mellan olika varugrupper, och bonusskalor baserade
pa érliga inkdpsvolymer.

[ borjan av 1990-talet hade Davinyl, Mabo, Uponor och Wavin tillsammans den helt
overviagande delen av forsdljningen av PVC-ror pa den svenska marknaden. Avseende
PEH-tryckror i dimensioner om 400 mm eller mindre var det framst Uponor och
KWH som levererade sddana ror till den svenska marknaden. Ovriga leverantérer,
t.ex. Robro Ror och Wavin, som borjade sélja PEH-tryckror under ar 1989, hade
sammantaget cirka 20 procent av marknaden. Vad giller PEH-tryckror i dimensioner
storre &n 400 mm var de huvudsakliga leverantorerna KWH och Uponor. KWH och
Uponor hade ocksé en vésentlig andel av marknaden i1 Sverige for PEM-tryckror.
Ovriga leverantdrer av PEM-tryckrdr, Rorknallen, Rérdax, Robro Rér, Plastbroderna,
Wavin och Davinyl, hade tillsammans cirka 25 procent av marknaden, varav Ror-
knallen, som numera ingar i Uponor koncernen, var storst med cirka 20 procent.

Konkurrenssituationen i plastrorsbranschen idag kénnetecknas av att det finns nagra fa
stora leverantorer och liten importkonkurrens. Produkterna utgors till stérre delen av
standardprodukter som dr utbytbara med varandra oavsett fabrikat. Prissédttningen
under perioden ar 1993 till ar 1997 kinnetecknas av att prisforandringar till grossis-
terna normalt sker samtidigt och med samma storlek. Overvigande delen av handeln
sker genom grossistledet och frén slutkundens synpunkt &r det svért att upptécka eller
utnyttja ndgon konkurrens mellan plastrorsleverantdrerna.

Den vikande konjunkturutvecklingen inom byggbranschen pé senare ar har bl.a. med-
fort en viss Overkapacitet och sjunkande forsdljningsvolymer i plastrorsbranschen.
Nedgangen 1 forséljningsvolym har varit kraftigare for PVC-rér dn PE-r6r. PVC-r6r
har dndé héllit en stabilare prisniva dn PE-ror. Framst dr det PE-tryckror som tagit
volymer frén PVC-tryckror bl.a. pa grund av den miljodebatt som forevarit. Under
perioden ar 1990 till &r 1995 har andelen PE-tryckror stigit fran ungefér 35 procent till
ungefar 70 procent av den totala tryckrorsmarknaden. PVC-tryckror har under samma
period minskat sin andel av tryckrorsmarknaden fran knappt 40 procent till ungefar
20 procent.

Bakgrund till overtradelsen
I januari &r 1990 forvirvade KWH AB Nortena Plast. I samband ddrmed begérde
KWH Uponors samtycke till forvirvet pa grund av ett tidigare avtal mellan foretagen



29.

30.

31.

32.

33.

34.

35.

7(23)

1999-08-19 Dnr 633/1999

om ett forbud for KWH att sdlja PE-ror pa den svenska marknaden for "kommunal-
teknik”. Uponor ldmnade sitt samtycke under forutsattning att KWH alltid skulle
diskutera med Uponor om eventuella avsikter att marknadsfora och sélja PVC-ror 1
Skandinavien. KWH uppfattade att detta i praktiken innebar en uppmaning till KWH
att inte silja PVC-ror i Sverige.

Efter det att forvarvet av Nortena Plast genomforts traffade KWH och Uponor, 1 bor-
jan av ar 1990, ett avtal om prissamarbete och delning av marknaden for PE-tryckror.
Foretagen utbytte darvid uppgifter om forséljningsvolymer. Grundliggande for Gver-
enskommelsen var att KWH inte salde ndgra PVC-ror i Sverige.

I takt med att PVC-materialets andel av tryckrérsmarknaden minskade i forhdllande
till motsvarande ror tillverkade av PE sokte Wavin kompensera nedgangen genom att
oka sin andel av marknaden for PE-tryckror. KWH och Uponor var 6verens om att
Wavins 6kade forsiljning av PE-tryckror utgjorde ett problem och att de méste fa
Wavin att acceptera deras “’spelregler”. Detta foranledde diskussioner mellan KWH,
Uponor och Wavin om ordningen pd den svenska marknaden. I oktober 1992 lanse-
rade Wavin ett nytt tryckror 1 bld farg som var tillverkat av ravarumaterialet PE100.
Uponor och KWH ansag att Wavin pressade ner prisnivaerna pa PE-tryckror vid lan-
seringen av PE100. Uponor avsag darfor att traiffa Wavin for att diskutera foretagets
prisnivéer.

KWH beslutade i november 1992 att bredda sitt sortiment genom att borja sélja PVC-
markrdr i frekventa dimensioner som t.ex. 110 mm pa den svenska marknaden. Andra
plastrortillverkare, som huvudsakligen var verksamma med PVC-ror, reagerade mot

beslutet och Uponor ansag att KWH:s forséljning av PVC-ror stred mot tidigare avtal.

KWH:s instillning var att foretaget 6nskade fora en dialog om PEH-objekt och att
KWH inte avsdg att sluta sélja PVC-r6r men att man kunde ténka sig att begrénsa sin
forséljning av PVC-ror om man fick ordning pa marknaden avseende Wavins forsélj-
ning av PE100-r6r och prisnivén betraffande PE-tryckror.

Den 14 januari 1993 méttes KWH, Uponor och Wavin pa Hotel Arlandia pa Arlanda
flygplats for att bl.a. diskutera KWH:s forsdljning av PVC-markrér, Wavins forsalj-
ning av PE100-r6r och prisnivan betrdffande PE-tryckror. Foretradare for foretagen
fortsatte under forsta halvaret 1993 att halla kontakt i ndmnda fragor.

Wavin var dock inte intresserat av ett samarbete med KWH och Uponor forrén
foretaget uppnatt en marknadsandel om 30 procent pa marknaden for PE-tryckror. Nér
KWH under véren 1993 borjade sédlja PVC-markror till grossisten Skoogs blev dock
Wavin intresserat av ett avtal om marknadsandelar och priser for tryckror av PE. Bl.a.
traiffades Wavin, KWH och Uponor den 17 juni 1993 pa Landvetters flygplats.

Overtriidelsen

Vid métet pad Landvetter utbytte KWH, Uponor och Wavin uppgifter om forséljnings-
volymer for PE-tryckror for att kunna berdkna samt komma 6verens om en fordelning
av marknadsandelar for respektive foretag. Vidare tréffades en 6verenskommelse om
de priser som skulle gélla for PE-tryckror i dimension > 110 mm fran och med den
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1 juli 1993. Foretagen bestimde ocksa vid motet att man skulle tréffas igen for att
redovisa forsdljningsvolymer.

KWH, Uponor och Wavin fortsatte under andra halvaret 1993 att diskutera och
besluta om priser betraffande PE-tryckror. De forde vidare diskussioner om mark-
nadsandelar betridffande PE-tryckror. De utbytte dérvid uppgifter om forséljningsvo-
lymer for PE-tryckror for att kunna traffa en 6verenskommelse om en férdelning av
marknadsandelar och for att stabilisera prisnivaerna for PE-tryckror. De forde vidare
samtal om att KWH skulle begrénsa och/eller upphdra med sin forsiljning av PVC-
ror. Uponor och Wavin triffades den 3 - 4 augusti hos Wavin i Eskilstuna, den 2 sep-
tember 1 Stockholm, den 7 september 1 Stockholm, den 11 oktober i Mariestad, den
14 oktober i Stockholm och den 25 november i Képenhamn. Vid métena diskuterades
bl.a. Wavins krav pa en marknadsandel om 30 procent pd marknaden for PE-tryckror
samt hur de skulle fa KWH att sluta sélja PVC-ror. Uponor och Wavin var eniga om
att inte acceptera KWH:s forséljning av PVC-ror. I kontakter mellan Uponor och
KWH hédvdade KWH att om det var acceptabelt for Wavin att ta andelar av markna-
den for PE-tryckror sa var det d&ven acceptabelt att KWH kunde ta andelar av markna-
den for PVC-ror. Frdn Uponors sida var mélséttningen att rakna fram en marknads-
delning mellan KWH, Uponor och Wavin som foretagen kunde godtaga under f6rut-
sattning att KWH accepterade att inte sdlja ndgra PVC-ror i Sverige. Uponor forsokte
overtyga KWH om att acceptera att Wavin var etablerad pa den svenska marknaden
for PE-tryckror.

Den 22 december 1993 holls ett mote pd Vanda hotell i1 Finland. Vid motet
accepterade KWH en fordelning av marknadsandelar som innebar att KWH skulle ha
35 procent, Uponor 45 procent och Wavin 20 procent. Foretagen utbytte vidare upp-
gifter om forsdljningsvolymer betréffande PE-tryckror frén januari till och med
november ar 1993 och kom &verens om att en ny avstdmning maste goras rorande
forsiljningsvolymerna avseende hela &r 1993 samt att uppgifter om Wavins forsélj-
ningsvolymer avseende PE100-r6r skulle omriknas efter en faktor om 1,3. Nar det
gillde frdgan om begriansningar i KWH:s forsdljning av PVC-ror i Sverige foreslogs
att KWH successivt skulle minska sin forsiljning fran 650 ton ar 1993 och till ca

500 ton ar 1994 for att ddrefter upphora med forsdljningen ar 1995. KWH accepterade
forslaget men reserverade sig dock vid métet nar det gillde att ange en bestdmd tid-
punkt for ett tillbakadragande frdn marknaden f6r PVC-ror i Sverige. Foretagen
bestimde dven en mélsittning om att hdja priserna for PE-tryckror ar 1994.

Efter motet pd Vanda hotell fortsatte foretrddare for Uponor, KWH och Wavin att
hélla kontakt och att traffas regelbundet for att upprétthalla en gemensam ordning pa
marknaden for plastror. De fortsatte &tminstone fram till rsskiftet 1995/96 att komma
overens om marknadsandelar och prisnivéer betrdffande tryckror som séljs till objekt,
dvs. PE80 och PE100-r6r, samt PEM-tryckror som séljs via bruttoprislistor samt
rabatter for sddana ror. Vidare triffades en 6verenskommelse om att KWH skulle
begrénsa eller upphora med foretagets forsiljning av PVC-ror i Sverige. Foretagen
utbytte ocksa information om genomsnittliga forséljningspriser och forsiljningsvoly-
mer samt fordelade och redovisade objekt for att kontrollera och genomfora den
gemensamt bestimda ordningen.
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Nir det giller prisforandringar i bruttoprislistor och fordndringar av rabatter for tryck-
ror tillverkade av PEM, fanns ett samforstand mellan KWH, Uponor och Wavin att
Uponor var marknadsledare och som séddan ansvarig for att komma med forslag till
nya priser. Vidare fanns en allmén 6verenskommelse om rabattnivaer som tilldmpades
mot grossister. Overenskommelsen omfattade en grundrabatt, som var olika for olika
produktgrupper, en lagerrabatt och en bonus.

Under ar 1994 till och med arsskiftet &r 1995/96 dgde bl.a. foljande moéten rum, ndm-
ligen den 25 januari 1994 pa Arlanda, den 16 februari 1994 i Stockholm, den 30 mars
1994 1 Képenhamn, den 5 maj 1994 i Helsingfors, den 7 juni 1994 i Stockholm, den
26 augusti 1994 1 Helsingfors, den 27/28 september 1994 1 Képenhamn, den 5/6 okto-
ber 1994 i Stockholm, den 3/4 november 1994 i Képenhamn, den 24 november 1994 i
Stockholm, den 12 december 1994 1 Helsingfors, den 7 februari 1995 i Stockholm,
den 4 april 1995 i Stockholm, den 4 maj 1995 i Helsingfors och den 6 juni 1995 1 Hel-
singfors.

KWH:s VD, Uponors marknadschef, sedermera foretagets VD frén och med juni
1994, och Wavins marknadschef var med vid i stort sett samtliga m&ten. Aven repre-
sentanter for foretagens moderbolag deltog i mdten. Frdn KWH:s moderbolag OY
KWH PIPE AB deltog omradeschefen for den nordiska marknaden. Uponor repre-
senterades vid motena av den tekniske chefen for OY Uponor AB, och Wavin repre-
senterades av den nordiske marknadschefen f6r Nordisk Wavin A/S.

Mot bakgrund av att métena skulle héllas hemliga uppréittades inte ndgon agenda eller
protokoll fran ndgra méten. Det finns emellertid annan skriftlig dokumentation fran ett
antal moten. En del sddan dokumentation ar inte daterad varfor ungeférlig tidpunkt
faststillts genom forhor, dokumentets innehall och hur det forhaller sig till andra
dokument. Nedan lamnas exempel pa kontakter och moten som forevarit mellan fore-
tagen och vad som da har avhandlats.

Den dverenskommelse som trdffades i december 1993 om en fordelning av
marknadsandelar diskuterades dven vid moétet den 25 januari 1994 pa Arlanda. Dar
bekriftades bl.a. att Wavins marknadsandel skulle uppgé till 20 procent. Under perio-
den fran den 25 januari till omkring i bérjan av juni 1994 utbytte och jamforde KWH,
Uponor och Wavin uppgifter om forsiljningsvolymer for PE-tryckror for ménaderna
januari till april/maj aren 1993 och 1994. Foretagen diskuterade dven vid flera tillfal-
len om det var korrekt att anvinda en omrikningsfaktor pa 1,3 vid jimforelser av
Wavins PE100-r6r med KWH:s och Uponors forsidljningsvolymer av tryckror tillver-
kade av PE80. Diskussionerna under varen 1994 ledde till att féretagen i maj/juni
1994 6verenskom om en fordndrad fordelning av marknadsandelar dér Uponor skulle
ha 48 procent, KWH 32 procent och Wavin 20 procent av marknaden for PE-tryckror
i Sverige.

Av ett handskrivet dokument uppréttat av KWH:s VD frén ett mote mellan KWH,
Uponor och Wavin, troligen i slutet av augusti 1994, framgér att foretagen kontrollerat
sina forsdljningsvolymer 1 forhallande till avtalad férdelning av marknadsandelar. Det
framgar exempelvis av dokumentet att Uponor ackumulerat for perioden januari till
augusti 1994 hade sélt PE80-r6r och PE100-16r for en forsédljningsvolym uppgéende
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till 44 procent av marknaden for PEH-r6r. Det utgjorde en skillnad pa fyra procent
mot den avtalade marknadsandelen om 48 procent. Vidare framgar att Wavins forsilj-
ningsvolym under januari till augusti ar 1994 uppgick till 19 procent av marknaden,
dvs. en procent skillnad mot avtalad marknadsandel. Vad giller PEM-r6r framgar bl.a.
att KWH hade salt 66 ton under augusti och ackumulerat under &ret 299 ton, motsva-
rande en marknadsandel pa 24,5 procent. Foretagen fortsatte att tillimpa det traffade
avtalet om marknadsandelar fram till atminstone arsskiftet 1995/96.

For Uponor och Wavin var det av vikt att fordelningen av marknadsandelar
betraffande PE-tryckror kompletterades med en dverenskommelse om att KWH skulle
begrénsa eller upphora med sin forséljning av PVC-ror. Den tidigare 6verenskommel-
sen som triffades pa Vanda hotell i december 1993 om att KWH skulle sélja hogst
500 ton PVC-r6r under &r 1994, preciserades dirvid pd motet den 25 januari pa
Arlanda till att KWH skulle sélja hogst 300 ton PVC-r6r under forsta halvaret 1994
och hogst 200 ton under andra halvaret 1994. Det bestdmdes dven att KWH:s forsélj-
ning skulle begrénsas till vissa typer av PVC-ror och till ett bestdmt antal kunder.
Uponor och Wavin informerade &ven KWH om rabattsatser och andra villkor, t.ex.
fraktvillkor, som de tillimpade for aktuella PVC-ror. Informationen syftade till att
hindra KWH frén att sélja PVC-ror till lagre priser an Uponors och Wavins priser.
KWH fick dven i slutet av ar 1994 eller i borjan av ar 1995 information frdn Uponor
om ett forslag till rabatter for PVC-ror som skulle tillimpas 1 avtal med grossister
under ar 1995. KWH:s VD gav i februari 1995 order till sina sdljare att genomfora
Uponors avtalsforslag.

Uponor och Wavin forsokte fortlopande pdverka KWH att tréffa en 6verenskommelse
om att helt sluta sidlja PVC-ror. Vid ett mote 1 maj/juni 1994 framférde Uponor och
Wavin krav pd KWH att meddela grossisten Skoogs att KWH inte kunde utfora nagra
leveranser av PVC-ror. KWH forklarade vid métet att foretaget inte hade négra lang-
siktiga planer pa marknaden f6r PVC-r6r och att i takt med att priserna for PEH-ror
utvecklades pa ett gynnsamt sétt skulle man sluta sélja PVC-r6r. KWH fortsatte dock
att i begridnsad omfattning sidlja PVC-markror. KWH:s forsdljning av PVC-r6r var
fortlopande foremal for diskussion mellan foretagen fram till arsskiftet 1995/96.

Overenskommelserna om marknadsdelning som tréiffats av KWH, Uponor och Wavin
ingicks ocksa for att stabilisera eller hdja priserna for PE-tryckror. Foretagen traffade
dven direkt och indirekt 6verenskommelser om priser for PE-tryckror.

Foretagen beslutade bl.a. vid métet den 25 januari 1994 att nettopriserna for PEH-
tryckror skulle hojas den 1 februari 1994 och att foretagen skulle ha uppnétt dessa
prisnivder i genomsnitt till den 1 juni 1994. Av ett handskrivet dokumentet uppréttat
av Uponors marknadschef, troligen 1 borjan av juni 1994, framgér att KWH, Uponor
och Wavin utbytt uppgifter om genomsnittspriser per manad for PE-tryckror under
perioden januari t.o.m. maj 1994 for att kontrollera att foretagen foljt tréaffade pris-
overenskommelser. Vid ett mote, troligen i slutet av augusti dr 1994, beslutade foreta-
gen att priserna till objekt skulle hojas frén den 1 september 1994. Priserna for tryck-
ror skulle hojas olika for PE80 1 dimensioner 110 — 225 mm, 280 — 400 mm och > 400
mm, samt for PE100-r6r till ett ungefarligt pris om 20 kr/kg. En senare prishdjning
tillkom efter kontakter mellan KWH, Uponor och Wavin, och KWH:s VD skickade i
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april 1995 ut ett direktiv till sdljarna om att med omedelbar verkan tillimpa nya priser
for PEH-r6r, PESO- och PE100-16r.

KWH, Uponor och Wavin hojde vidare vid samma tidpunkter och med samma storlek
prisnivaerna for PEM-tryckror genom fordndringar av bruttoprislistor och rabatter.
Tidpunkterna for de gemensamma prishdjningarna ér bl.a. f6ljande: den 1 oktober
1993, den 1 april 1994, den 1 september 1994, den 1 november 1994, den 1 mars 1995
och den 1 september 1995. Prishdjningarna foregicks av kontakter mellan foretagen,
exempelvis har man vid moétet den 25 januari 1994 pa Arlanda 6verenskommit om att
priserna for PEM-ror skulle hojas den 1 april 1994 med ca tio procents édndring av
bruttoprislistorna. Vidare bestimdes vid detta méte att grundrabatten vid offerter for
PEM-tryckror skulle uppga till 30 procent vid mindre leveranser och till 35 procent
vid storre leveranser. Av minnesanteckningar upprittade av KWH:s VD och Uponors
marknadschef framgar att foretagen under perioden januari till april/maj 1994 utbytte
information om genomsnittliga priser per ménad for PEM-tryckror for att folja upp
triffade prisoverenskommelser. I slutet av augusti ar 1994 kom foretagen dverens om
att rabatten pa PEM-r6r skulle sdnkas med atta procent fran den 1 november 1994.
Wavin aviserade ocksa den 1 oktober 1994 en sidnkning av fakturarabatten med atta
procent fran den 1 november 1994. I slutet av ar 1994 eller 1 bérjan av ar 1995 pre-
senterade Uponor ett avtalsforslag for KWH och Wavin om rabatter for PEM-tryckror
som skulle tilldmpas mot grossister under ar 1995. Av forslaget framgér ocksa att
grossisterna delades in efter storlek i tre grupper som erbjods olika rabatter. Ahlsell
och Dahl (davarande Fosselius & Alpen) erholl t.ex. hogre rabatt dn Ovriga grossister.
KWH:s VD gav i februari 1995 order till sina séljare att genomféra Uponors avtals-
forslag.

Fortlopande fram till &rsskiftet 1995/96 diskuterade och beslutade foretagen om pris-
nivaer for PE-tryckror. De har dven utbytt information om genomsnittliga prisnivaer
for sddana ror for att folja upp traffade dverenskommelser.

KWH, Uponor och Wavin sinkte inte sina priser for PE-tryckror under ar 1996 {orrian
foretaget Swepipe for forsta gangen deltog 1 Goteborg VA-verks upphandling ar 1996.
Detta trots att det hade varit en ravaruprissdnkning under hosten 1995.

Utbytet av uppgifter avseende forsédljningsvolymer gick i allménhet till pa det sattet att
Uponor, KWH och Wavin vid varje manadsbokslut lamnade uppgifter om forsélj-
ningen av PE-tryckror i Sverige till Uponor/OY Uponor AB som sedan presenterade
uppgifterna for KWH och Wavin vid nédsta mote. Vid motena kontrollerades att
respektive foretags forséljning stimde med 6verenskomna marknadsandelar. Nér
foretagen jaimforde forsiljningsvolymer av tryckror tillverkade av PE100 respektive
PE80 avsedda for objekt anvdndes en omriakningsfaktor pa 1,3, dvs. 130 ton tryckror
tillverkat av PE100 jamstélldes med 100 ton tryckror tillverkat av PE8O.

Om redovisade forsdljningsvolymer avvek fran 6verenskomna marknadsandelar for
PE-tryckror bestimde foretagen hur en sddan avvikelse skulle justeras. Dérvid gjordes
en skillnad pa hur avvikelserna justerades nér det géllde tryckror tillverkade av PEH
och PEM.
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Avvikelser fran avtalade andelar for PEM-r6r justerades vanligtvis gentemot
grossister med hjélp av rabattfordndringar. Ett foretag som sélt for lite ldamnade en
hogre rabatt for ett parti till en bestdmd grossist for att fa sélja till den grossisten. Ett
foretag som daremot salt for mycket meddelade en grossist som onskade kopa av
foretaget att man hade tillfélliga leveransproblem. Det var ndmligen inte mdjligt for
foretaget att lata bli att sdlja till en grossist genom att hoja priset, dvs. sdnka rabatten,
eftersom rabattnivierna bestdmdes i ettariga avtal som triffades med grossisterna i
borjan eller slutet av varje ar.

Avvikelser fran avtalade andelar PEH-ror justerades genom redovisning och
fordelning av objekt pa VA-marknaden. Vid férdelning av objekt bestimde foretagen
ett 14gsta kilopris som riktmérke och kom sedan dverens om vem som skulle offerera
det lagsta priset. I allménhet 1amnades ldgsta pris till den grossist som beddmdes ha
storst mojlighet att vinna en viss upphandling. Vid vissa storre objekt delade man pé
leveransen genom att kdpa av varandra.

Handlingar i malet visar hur KWH, Uponor och Wavin foérdelade och redovisade
objekt for att justera avvikelser fran avtalade marknadsandelar.

I mars 1994 kom KWH och Uponor 6verens om att dela ett stort objekt om ungefér
500 ton PEH-r6r som skulle levereras till Skanskas arbetsplats 1 Vellinge kommun. Av
ett telefax fran mars 1997 skickat av KWH:s séljare i Malmo till foretagets huvud-
kontor 1 Bords framgar att KWH:s koncernledning 1 Finland gav order om att tacka nej
till ett erbjudande fran grossisten Fosselius & Alpén (numera Dahl) om att leverera till
Vellinge eftersom ordern skulle delas mellan KWH och Uponor, men levereras av
Uponor.

Av ett dokument upprittat av KWH:s VD den 30 mars 1994 framgar att foretagen dis-
kuterade objekten Vellinge, Bjuv och Angelholm samt stimde av respektive foretags
forséljningsvolymer rérande PEH-tryckror. Av en ej daterad handskriven anteckning
upprittad av KWH:s ddvarande VD framgér att KWH, Uponor och Wavin avsag att
traffas, troligen april - maj 1994, och da foreta en redovisning av storre objekt. [ maj -
juni 1994 traffades KWH, Uponor och Wavin for att bl.a. planera samarbetet. Foreta-
gen bestdmde bl.a. att KWH:s VD internt skulle ansvara for alla offerter avseende
objekt. Detta for att hindra att foretagets sdljare inte foljde dverenskomna prisnivéer.
Det bestdmdes att KWH:s VD och Uponors marknadschef tillsammans skulle stimma
av totalmarknaden for PE-tryckror. Vidare fordelades objekten “Botkyrka” och
”Katrineholm” mellan foretagen. Av ett dokument uppréttat frén ett mote 1 slutet av
augusti 1994 framgér att foretagen skulle hélla kontakt med varandra vid forséljning
till storre objekt, uppgaende till minst 50 ton. Av ett dokument uppréttat vid ett mdote
mellan foretagen 1 Helsingfors den 12 december 1994 framgar att foretagen stimde av
forsiljningsvolymer. Det bestdmdes att objekt pa minst 50 ton skulle redovisas vid
varje méte. Vidare diskuterades ett objekt i Angelholm bl.a. for att balansera foreta-
gens forsdljning mot avtalade marknadsandelar.
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RATTSLIG BEDOMNING

Enligt 6 § konkurrenslagen (KL) &r avtal mellan foretag forbjudna om de har till syfte
att hindra, begrénsa eller snedvrida konkurrensen pad marknaden pé ett markbart satt
eller om de ger ett sddant resultat. Enligt 3 § KL jamstills med avtal bl.a. samordnade
forfaranden mellan foretag.

Avtal och samordnade forfaranden

Ett avtal kan anses foreligga under sddana omsténdigheter som de som rader i detta
mal, ndmligen dér foretagen ansluter sig till en gemensam ordning eller ett mal som
begrénsar eller kan antas begréinsa deras individuella affarsbeteende genom att planen
innehaller riktlinjer for hur foretagen inbordes skall handla eller avstar frén att handla
pa marknaden. Ett sddant avtal innebér att foretagen har gett uttryck for sin gemen-
samma vilja att agera pa marknaden pa ett bestimt sitt. Avtalet behdver inte vara
skriftligt och det krivs inte nigra bestimmelser om konkreta sanktioner eller verk-
stéllighetsatgirder. Avtalets innehéll kan vara uttryckligt eller underforstatt genom
foretagens handlande.

Ett samordnat forfarande diaremot kréver inte att deltagarna har traffat ett uttryckligt
eller underforstatt avtal avseende villkoren for deras inbordes handlande eller avsté-
ende fran att handla. Syftet med ett forbud mot samordnade forfaranden ar att for-
hindra att KL inte skall anses tillimplig ndr foretag i samforstand handlar pé ett kon-
kurrensbegransande sitt som inte uppfyller kraven pa avtal. De kan t.ex. pa forhand
upplysa varandra om vilken héllning var och en avser att inta s, att de ddrigenom kan
reglera sina egna affarsbeteenden med vetskap om att deras konkurrenter kommer att
handla pd samma sitt (jfr mélet 48/69 Imperial Chemical Industries, REG 1972, s.
619).

En komplex kartell som pagar under lang tid och dér de olika samordnade forfaran-
dena som f6ljs och de avtal som ingds utgér en del av en rad atgidrder som foretagen
vidtar i en strdvan efter ett gemensamt mél som gér ut pd att hindra, begrénsa eller
snedvrida konkurrensen skall ses som en enda fortlopande 6vertriadelse (se mél T-7/89
Hercules, REG II 1991, s. 1711, p. 262 och 263).

Da det, som 1 detta fall, dr fraga om en komplicerad och langvarig 6vertriadelse, 1 vil-
ken flera tillverkare varit inblandade och som syftar till en gemensam ordning av
marknaden, dr det inte nddviandigt att karakterisera overtradelsen som antingen ett
avtal eller ett samordnat forfarande. Begreppen ér flytande och kan 6verlappa var-
andra. En Overtradelse kan borja i en form och med tiden anta nagot eller alla kénne-
tecken hos en annan form. Det kan hidnda att det inte ens &r realistiskt att gora en
sadan atskillnad, eftersom en Gvertradelse i sin helhet kan uppvisa egenskaper som
finns hos bada slagen av forbjudet beteende. Det skulle framfor allt vara onaturligt att
dela ett varaktigt beteende med ett enda dvergripande syfte i flera olika vertradelser.
En kartell kan darfor vara ett avtal och/eller ett samordnat forfarande samtidigt.

Niér det géller en komplex kartell &r forbudet i 6 § KL inte bara tillampligt pd det spe-
cifika avtalet om den grundldggande ordning som skall foljas eller de exakta villkoren
som kan ha avtalats frén tid till annan, utan pé hela den fortlopande samforstandspro-

cess som dessa utgor en del av. Begreppet “avtal” ticker déarfor inte bara de villkor
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som uttryckligen har avtalats utan dven genomforandet av vad som avtalats. Aven
innan ett slutligt heltdckande avtal som reglerar foretagens inbérdes handlande och
avstdende fran att handla ingés, kan avtalsforhandlingarna innefatta ofullstdndiga
overenskommelser och villkorade eller partiella avtal som begriansar konkurrensen.

I ett avtal i den mening som avses 1 6 § KL kanske de exakta avtalsvillkoren aldrig
uttrycks och man maste darfor sluta sig till avtalsinnehallet av samtliga omstéandighe-
ter. Foretagens skilda intressen kan ocksé utesluta att full samstammighet rader i alla
fragor. Ett foretag kan ha reservationer mot vissa inslag men dnda ansluta sig till det
gemensamma forfarandet. Deltagarna kan ocksé ansluta sig mer eller mindre till den
gemensamma ordningen. Ett foretag kan utéva en dominerande ledarroll. Det kan
forekomma interna konflikter och rivalitet. Vissa foretag kan till och med luras. Det
kan tidvis forekomma utbrott av stark konkurrens och dven priskrig. Avtal pa ett
omrade kan foreligga samtidigt som det rader konflikter inom ett annat eller konkur-
rensen kanske inte sdtts ur spel helt och hallet inom det omrade som ett avtal har traff-
ats. Formella avtal kanske inte ingds i alla fragor. Vissa inslag kan avsiktligen ha 1dm-
nats vaga eller obestdmda. Det kan vara sa att foretagen (uttryckligen eller underfor-
statt) Overenskommer om att anta en gemensam ordning och dérefter maste motas
fortlopande for att utarbeta detaljer eller andra ordningen for att 16sa sérskilda pro-
blem.

Inte ndgot av dessa inslag hindrar emellertid att forfarandet utgor ett avtal och/eller
samordnat forfarande i den mening som avses 1 6 § KL, nér de inblandade foretagen
har en enda gemensam och fortlopande mélsattning. En komplicerad kartell kan séle-
des betraktas som en enda fortlopande dvertriddelse inom den tid samarbetet pagatt.
Avtalet kan varieras och dndras, kartellens verksamhet kan gradvis utvidgas till att
omfatta nya marknader eller dess mekanismer kan anpassas eller forstiarkas. Foretagen
kan ansluta sig till eller Ilimna kartellen under tiden utan att denna maste behandlas
som ett nytt avtal med varje fordndring i deltagandet.

KWH och Uponor har atminstone sedan ar 1990 haft en 6verenskommelse om priser,
utbyte av forsdljningsvolymer, delning av marknaden och faststillande av respektive
foretags marknadsandel avseende framfor allt PE-tryckrér. Sedan juni ar 1993 har
ocksa Wavin deltagit i denna dverenskommelse.

KWH, Uponor och Wavin har efter den 1 juli 1993, da KL trddde i kraft, fortsatt att ha
kontakter med varandra. Sddana har dgt rum dels per telefon, dels per fax och dels vid
moten som forevarit 1 Sverige, Finland och Danmark. Foretagen har uppréttat en
struktur for kontakter sinsemellan och de har varit delaktiga i en fortlopande process
som har syftat till att bringa deras respektive intressen i verensstimmelse med var-
andra.

Foretagen har genom denna struktur upprittat ett forum for regelbundna diskussioner
om fragor av gemensamt intresse som bl.a. inneburit utbyte av sddan information som
normalt dr av kénslig karaktér och som inneburit att en viss grad av samforstand,
omsesidighet och villkorade eller delvisa avtal och samordnade forfaranden uppnéad-
des. Deltagarna har i vart fall inte kunnat underlata att beakta den information de
erhéllit nér de faststéllde sitt eget handlande pa marknaden.



70.

71.

72.

73.

74.

75.

76.

15 (23)

1999-08-19 Dnr 633/1999

Vid de kontakter som dgt rum mellan foretagen har de diskuterat en marknadsordning
avseende PE-tryckror. Foretagen har bl.a. delgett varandra information avseende
respektive foretags forsédljningsvolymer. De har ocksa diskuterat begransningar
och/eller forbud for KWH att sidlja PVC-r6r 1 Sverige. De har vidare fort diskussioner
om vilka marknadsandelar som skulle gélla for respektive foretag betréffande PE-
tryckror. Diskussionerna har resulterat 1 att foretagen beslutat om en fordndrad mark-
nadsordning avseende marknadsdelning for PE-tryckror, vilka marknadsandelar som
skulle gilla for respektive foretag betrdffande PE-tryckror och begransningar och/eller
forbud for KWH att sdlja PVC-ror 1 Sverige.

Foretagen har 1 samband med dessa diskussioner bl.a. redovisat manatliga uppfolj-
ningar av kilopriser. Wavin och Uponor har dven informerat KWH om rabatter och
priser for PVC-r6r 1 syfte att pdverka KWH att inte sdnka priserna pa sddana ror.

Foretagen har ocksa kontrollerat och vid behov justerat 6verenskomna marknadsan-
delar bl.a. genom rabattfordndringar gentemot grossist och genom férdelning av
objekt och samarbete om priser infor forfrdgningar fran grossister vid anbudsupp-
handlingar.

Foretagen har vidare diskuterat, informerat och beslutat om priser, prisnivaer, rabatter
och samordnade prishdjningar betrdffande PE-tryckror.

Foretagen har séledes sedan den 1 juli 1993 givit uttryck for sin gemensamma vilja att
agera pa marknaden pa ett bestdmt sdtt. De har haft en gemensam maélsittning med de
moment som utgdr overenskommelsen och den gemensamt bestdimda ordning som
skulle gélla mellan foretagen, dvs. riktlinjer for hur foretagen inbordes skulle handla
eller avstd fran att handla pad marknaden for PE-tryckror och vad som skulle gélla for
KWH betriaffande det foretagets forsédljning av PVC-r6r 1 Sverige. Med 6verenskom-
melse avses i detta fall avtal och/eller samordnat forfarande. De har fortlopande haft
kontakter fOr att utarbeta detaljer, géra avstimningar och/eller dndra i1 planen. Att pla-
nens detaljer utarbetats efter hand och att den genomfordes pd mdten och genom andra
kontakter ger inte upphov till skilda avtal och/eller samordnade forfaranden utan utgor
en del av den samlade ordningen.

Aven om foretagen inte fysiskt nirvarit vid alla moten eller ndgot av dem vid nigot
tillfdlle haft vissa reservationer har de 4nda varit medvetna om, anslutit sig till och
godtagit de moment i 6verenskommelsen och ddrmed den gemensamt bestdmda ord-
ningen som skulle gélla mellan foretagen. Foretagens agerande eller atgdrder har vid
olika tillfdllen fordndrats allteftersom nya problem eller storningar har uppstétt pa
marknaden men det utan att den grundliggande gemensamma malséttningen med
samarbetet har visentligen forédndrats.

De moten och andra kontakter som forekommit mellan KWH, Uponor och Wavin for
att diskutera och besluta om forsiljningsvolymer, marknadsandelar, marknadsordning,
objekt, priser och rabatter for PE-tryckror och begriansningar/férbud for KWH att sélja
PVC-ror 1 Sverige har 4gt rum atminstone fran den 1 juli 1993 till i vart fall arskiftet
1995/96. Motena och kontakterna har inneburit att foretagen sammantaget har agerat
pa ett satt som utgdr en enda fortlopande dverenskommelse. Det sagda géller dven om
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Overenskommelsen har haft skiftande innehdll och effektivitet under den tid som den
pagatt. Avtalskriteriet 1 6 § ar saledes uppfylit.

Overtridelsen

KWH, Uponor och Wavin har haft ett gemensamt syfte eller mélsittning att samarbeta
om att begrénsa eller kontrollera produktion och marknader, dela upp marknader,
direkt eller indirekt faststdlla priser eller andra afféarsvillkor samt informera om for-
sdljningsvolymer och priser/prisnivéer fran det att KL trddde i kraft den 1 juli 1993 till
1 vart fall arsskiftet 1995/96. Forfarandet har haft till syfte att hindra, begrénsa eller
snedvrida konkurrensen pd marknaden eller i vart fall gett ett sddant resultat.

16 § KL anges exempel pa avtal som typiskt sett dr konkurrensbegrénsande. Det dr
bl.a.

- att inkdps- eller forsdljningspriser eller andra affarsvillkor direkt eller indirekt faststills,

- att produktion, marknader, teknisk utveckling eller investeringar begrinsas eller
kontrolleras, samt

- att marknader eller inkdpskallor delas upp.

I forarbetena till KL (prop. 1992/93:56 s. 73 f.) ségs att prisdverenskommelser till sin
natur innebér ett himmande av konkurrensen, eftersom priset dr det viktigaste medlet
for konkurrens och att det darfor finns anledning att se sdrskilt stringt pd sddant sam-
arbete. Aven informationsutbyte om priser mellan konkurrenter kan vara forbjudet om
man kan sluta sig till att det underliggande syftet &r att forsvaga priskonkurrensen.

Overenskommelser mellan konkurrenter om att begrinsa eller kontrollera produktio-
nen eller marknaden av en vara till en viss mangd samt att dela upp marknaden med-
for att konkurrensen begriansas. Exempel pa sadana 6verenskommelser kan vara att
konkurrenter enas om storleken pé respektive foretags produktion och att avvikelser
pa grund av dver- eller underproduktion kompenseras. Ytterligare exempel ér att kon-
kurrenter delar upp en viss marknad mellan sig med avseende pa t.ex. tillverknings-
eller forsiljningskvantitet, produktslag, kunder och geografiskt omrade. Aven utbyte
av uppgifter om forsiljningsvolymer mellan konkurrenter kan vara forbjudet om man
kan sluta sig till att det underliggande syftet &r att forsvaga konkurrensen.

Denna typ av 6verenskommelser medfor att negativa effekter uppstar i form av en for
hog prisniva, begransat utbud och produktkvalitet, samt en ineffektiv foretagsstruktur.
Risken for ett himmande av konkurrensen &r sérskilt pataglig nér hela marknaden
eller en visentlig del av denna delas.

Foljande huvudsakliga inslag i samlingen av atgérder som foretagen vidtagit inom
ramen fOr patalat samarbete utgér konkurrensbegransningar i KL:s mening:

- att utbyta information om forséljningsvolymer for PE-tryckror,
- att planera och besluta om respektive foretags marknadsandelar for PE-tryckror,

- att planera och besluta om justeringar av 6verenskomna marknadsandelar,
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- att besluta om fordelning av storre objekt avseende tryckror tillverkade av PE80
och PE100, bl.a. Vellinge, Angelholm, Bjuv, Botkyrka och Katrineholm,

- att planera och besluta om justeringar av avvikelser fran beslutade forséljningsvo-
lymer och marknadsandelar genom att t.ex. 4beropa leveransproblem till grossist
eller hoja rabatten gentemot grossist avseende tryckror tillverkade av PEM,

- att utbyta information om priser och prisnivaer avseende PE-tryckror,
- att planera och infora enhetliga prisnivaer avseende tryckror tillverkade av PEH,

- att planera och besluta om samtidiga dndringar i respektive foretags bruttoprislis-
tor avseende tryckror tillverkade av PEM,

- att planera och besluta om rabattnivaer och andra afférsvillkor till grossister avse-
ende tryckror tillverkade av PEM,

- att utbyta information om rabattnivaer och andra afférsvillkor till grossister avse-
ende inomhusrdr, kabelror, markror och tryckror av PVC,

- att planera och besluta om att KWH under vissa forutséttningar skulle begransa
eller upphdra med sin forséljning av PVC-ror i1 Sverige.

Mot bakgrund av det grundldggande konkurrensbegransande syftet med foretagens
agerande dr det inte nddvandigt att for varje enskild begrdansning av konkurrensen
utreda i vilken grad den bidrog till féretagens gemensamma syfte eller malséttning.
Ovan ndmnda begriansningar av konkurrensen skall inte ses som olika vertradelser
utan som en enda fortlopande Overtradelse.

Markbart satt

En forutsittning for att ett konkurrensbegriansande avtal eller forfarande skall omfattas
av forbudet 1 6 § KL ir att det begransar konkurrensen pé ett markbart sitt, dvs. har
ekonomiska verkningar av ndgon betydelse.

Dirvid har foretagens marknadsandelar stor betydelse. Berdkningen av ett foretags
marknadsandel forutsitter att den relevanta marknaden avgrinsas. Detta sker genom
en bestdmning av dels produktmarknaden, dels den geografiska marknaden. Den rele-
vanta produktmarknaden omfattar de produkter som kdparna anser vara utbytbara,
dvs. sddana produkter som pé grund av pris, funktion och egenskaper 1 dvrigt kan till-
fredsstdlla samma behov hos kdparen. Den relevanta geografiska marknaden omfattar
det omrdde inom vilket de berdrda foretagen tillhandahéller de relevanta produkterna
eller tjansterna, inom vilken konkurrensvillkoren é&r tillrackligt likartade och som kan
skiljas fran angransande geografiska omraden framfor allt pd grund av visentliga
skillnader 1 konkurrensvillkoren.

Plastrorsmarknaden kan indelas i flera delmarknader beroende pa vilket anvandnings-
omréde de olika plastroren och rordelarna har. Ett plastrorsystem kan normalt endast
anvédndas inom ett anvindningsomrade. Ur slutkundens synvinkel torde det saledes
normalt inte foreligga ndgon utbytbarhet mellan rérsystem avsedda for olika anvénd-
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ningsomraden. Detta skulle i sig tala for att produkter avsedda for olika anvandnings-
omraden tillhor olika produktmarknader. Sett ur tillverkarperspektiv foreligger emel-
lertid i vissa fall utbytbarhet mellan en delprodukt avsedd for ett visst anvindningsom-
rade och motsvarande delprodukt avsedd for ett annat anvindningsomrade genom att
samma maskiner anvinds vid tillverkningen och omstdllningen mellan tillverkning av
de bada produkterna dr snabb och enkel. I sddana fall finns skél att hanféra produk-
terna till samma produktmarknad, trots att de ur slutkundens synvinkel inte &r utbyt-
bara mot varandra.

Marknaden for ror och rordelar av plast kan 1 huvudsak delas in i foljande delmarkna-
der.

a.) Marknaden for ror och rordelar for avloppssystem
Till denna marknad hor ror fran anvindningsomradena kommunala avlopp
samt inomhusavlopp. Ur slutkundens synvinkel torde roren inte vara sins-
emellan utbytbara medan ur tillverkarperspektiv utbytbarhet foreligger genom
att samma maskiner anvénds for tillverkningen av plastror for de olika
anvandningsomradena. Omstillningen mellan tillverkning av plastror for de
olika anvdndningsomradena dr enkel och snabbt genomforbar. Utdver plastror
anvénds avloppsror av betong (kommunala avlopp) samt rostfritt stal och
gjutjarn (inomhusror). Utbytbarheten mellan avloppsror av plast & ena sidan
och avloppsror av betong respektive rostfritt stil och gjutjarn & andra sidan ar
sa hog att dven avloppsror av betong respektive rostfritt stal och gjutjarn kan
anses tillhora denna marknad.

b.) Marknaden for ror och rordelar for tryckvattensystem
De ror som anvénds for tryckvattensystem tillverkas framst av plast eller seg-
jérn. Utbytbarheten mellan ror av segjdrn och plast dr sa hog att ror {or tryck-
vatten kan anses tillhdra samma produktmarknad oavsett om de tillverkas av
plast eller segjérn.

c.) Marknaden for ror och rérdelar for draneringssystem
Till denna marknad hor plastror frén anvdndningsomrédena husdrénering och
jordbruksdranering. Ur slutkundens synvinkel torde plastror avsedda for det
ena anvindningsomrédet inte vara utbytbara mot plastror avsedda for det andra
anvandningsomradet. Ur tillverkarperspektiv foreligger emellertid utbytbarhet
genom att samma maskiner anvinds for tillverkningen av plastror for de bada
anvindningsomradena. Aven hir dr omstéillningen mellan tillverkning av ror
for de bada anvéndningsomrédena enkel och snabbt genomforbar.

d.) Marknaden for ror och rordelar for kabelskydd
Niér det géller kabelskyddsror (for el-, tele- och IT-kablar) finns det tva typer
av 10r, s.k. VP-ror for inomhusbruk och kabelskyddsror for markforlaggning.
Till inomhusror anvinds mest PVC men dven PE. Till utomhusrér anvands
ménga olika typer av bade PE- och PVC-rér, t.ex. korrugerade ror.

e.) Marknaden for ror och rordelar for vagtrummor
De r6r som anvénds for vagtrummor tillverkas antingen av plast, betong eller
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plat. Utbytbarheten mellan ror tillverkade av plast, betong och plat &r delvis sa
hog att ror for vigtrummor kan bedomas tillhéra samma produktmarknad oav-
sett vilket av dessa material de tillverkas av. Dock finns det vissa situationer
dar specifika krav pa t.ex. lasttilighet kan utesluta plastror.

f) Marknaden for brunnar
Brunnar tillverkas antingen av plast eller betong. Utbytbarheten mellan plast-
brunnar och betongbrunnar dr s& hog att de far bedémas tillhdra samma pro-
duktmarknad

Den relevanta produktmarknaden kan sdledes i vissa situationer tinkas besta av en
relativt sndvt avgransad delmarknad, t.ex. med utgangspunkt i ovanstaende indelning.
Som relevant produktmarknad bor emellertid i detta fall betraktas hela marknaden for
rOr och rordelar av plast inklusive de substitut som ndmnts ovan. Det dr den marknad
som plastrorstillverkarna &r verksamma pa och pé vilken de konkurrerar sinsemellan
och 1 vissa fall med andra material. Eftersom konkurrensen begransas pa ett klart
maérkbart sétt aven med denna vida marknadsavgransning, finner verket inte anledning
att 1 detta fall ndrmare utreda huruvida en sndvare marknadsavgransning skulle kunna
anses mer relevant.

De tillverkande plastrorsforetagen bedriver samtliga en rikstickande verksamhet och
dérfor utgors den relevanta geografiska marknaden av hela Sverige.

Enligt plastrorsforetagens egna uppskattningar torde den totala omsattningen pa den
relevanta marknaden uppga till 1,0-1,2 miljarder kronor. Dirav uppgér omséttningen
av ror och rordelar av plast till cirka 800 miljoner kronor, varav de berérda foretagens,
Uponor, KWH och Wavin, omsittning utgor cirka 50 procent. De berdrda foretagens
andel av totalmarknaden kan siledes uppskattas till mellan 33 och 40 procent.

Det av Konkurrensverket hivdade konkurrensbegridnsande samarbetet omfattar séle-
des en betydande andel av den relevanta marknaden. Samarbetet begransar darfor
konkurrensen pa ett mérkbart sétt och omfattas saledes av forbudet i 6 § KL.

Uppsit och oaktsamhet

For att konkurrensskadeavgift skall kunna utdémas fordras enligt 26 § KL uppsét eller
oaktsamhet hos foretaget eller hos den som handlat pa foretagets viagnar. Det dr darvid
inte nddvindigt att konstatera uppsét eller oaktsamhet hos nagon viss angiven person
pa foretaget utan det racker med att detta kan konstateras antingen hos foretaget som
sadant eller hos ndgon som handlar pd foretagets végnar.

Konkurrensverket gor géllande att foretagen méaste ha insett att forfarandet var
konkurrensbegriansande. Forfarandet har skett i syfte att begrinsa konkurrensen eller i
vart fall med vetskap om att f6ljden av handlandet skulle bli konkurrensbegrénsande.
Foretagen har bl.a. pé olika sétt forsokt dolja samarbetet. Foretagen har alltsa inte bara
varit medvetna om att deras agerande inte varit forenligt med KL utan ocksé vidtagit
atgirder for att dolja samarbetet. Uponors f.d. marknadschef har vid forhor uppgett att
syftet varit att hilla samarbetet hemligt. Aven KWH:s f.d. VD har vid forhér uppgett
att syftet har varit att hemlighalla anteckningar och andra dokument fran méten.
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For det fall tingsratten inte finner det styrkt att plastrorleverantdrerna haft ett
konkurrensbegransande uppsat gors gillande att foretagen varit oaktsamma vid sitt
gemensamma agerande. Foretagen borde rimligtvis ha forutsett att upptradandet skulle
ha negativa verkningar pa konkurrensen.

Konkurrensskadeavgift

En konkurrensskadeavgift skall enligt 27 § KL faststillas till 1agst fem tusen kronor
och hogst fem miljoner kronor eller till ett hdgre belopp, dock inte dverstigande

tio procent av foretagets omséttning foregdende rdkenskapsar. Av forarbetena till KL
(prop. 1992/93:56 s. 92) framgér att med omsittning avses hela foretagets omséattning
utan begrinsning till den produkt eller marknad som forfarandet rort.

Konkurrensskadeavgiftens storlek skall enligt 28 § forsta stycket KL bestimmas med
hinsyn till hur allvarlig 6vertrddelsen ar och hur ldnge den har pagatt. Avgorande for
hur allvarlig 6vertradelsen bedoms vara ér enligt forarbetena (1992/93:56 s. 93)
omfattningen av de skadliga effekterna pa konkurrensen. I bedomningen av de skad-
liga effekterna kan den pé lingre sikt prishdjande effekten av ett handlande liksom
mer direkta ekonomiska skador som asamkats andra foretag vigas in.

Uponors, Wavins och KWH:s totala omséttning i Sverige ar 1998 uppgick till 296,
101 respektive 60 miljoner kronor. Dessutom hade Uponors heldgda dotterbolag Var-
garda Plast en extern omsittning som uppgick till cirka 35 miljoner kronor.

Foretagens forfarande ar allvarligt konkurrensbegransande da det inneburit att en
vésentlig del av marknaden for plastror och storre delen av marknaden for PE-tryckror
har begrénsats eller kontrollerats for att halla en prisniva som ar hogre dn vad som &r
fallet pa en marknad med aktiv priskonkurrens. Det har varit fraga om en enda fortlo-
pande Overtrddelse som har pagatt under en lang tid; &tminstone 1 tva och ett halvt ar.

En forsvarande omsténdighet i samarbetet &r att foretagen pd olika sitt forsokt dolja
samarbetet genom att hemlighalla méten.

Uponor har under hela den aktuella perioden haft rollen som ledare for kartellen och
ar d&ven den som varit drivande i forhandlingar om att f4 KWH att sluta sidlja PVC-r6r i
Sverige.

Wavin har i full utstrackning deltagit i samarbetet. Wavin har dven tillsammans med
Uponor deltagit i patryckningar i syfte att fa KWH att sluta sélja PVC-r6r pa den
svenska marknaden.

Aven KWH har i full utstrickning varit delaktig i samarbetet med Uponor och Wavin.
Foretaget har regelbundet deltagit 1 moten 1 syfte att forhandla och 6verenskomma om
marknadsdelning och priser med Uponor och Wavin i syfte att nd en uppgorelse om en
gemensam ordning p4 marknaden och en hogre prisniva for PE-tryckrér. Aven om
KWH utsatts for starka péatryckningar om att sluta sdlja PVC-ror sa har foretaget anda
forsokt utnyttja den uppkomna situationen genom att delta i moten for att bl.a. paverka
Uponors och Wavins prissittning pa marknaden.
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I mildrande riktning bor dock viss hansyn tas till att KWH till viss del vidgatt
omstandigheter 1 utredningen. I Uponors och Wavins fall féreligger inga formildrande
omstandigheter.

Med hansyn till foretagens omsittning, konkurrensbegransningarnas karaktar och
potentiella effekt samt tidsomfattningen och 6vriga omstindigheter bér konkurrens-
skadeavgiften bestammas enligt foljande: Uponor 13 miljoner kronor, Wavin 3 miljo-
ner kronor, KWH 1,5 miljoner kronor.

PRELIMINAR BEVISUPPGIFT
Muntlig bevisning

1. Vittnesforhor medFSB 91 Fristad, som skall hoéras
om forhéallandena pa marknaden t6r PE- och PVC-r6r under aren 1990-1994 och

da framforallt om de kontakter som férevarit mellan Uponor, KWH och Wavin,
bakgrunden till och syftet med dessa, priser och andra afférsvillkor avseende PE-
o1, utbyte av uppgifter avseende priser, férsaljningsvolymer, bestimmande av
marknadsandelar, férdelning av objekt och KWH:s verksamhet rérande PVC-ror
pa den svenska marknaden. Forhoret skall styrka péastadd overtradelse av 6 § KL.

2. Vittnesforhor medm 430 63 Hindas, som
skall horas om forhallandena pa marknaden t6r PE- och PVC-r6r under aren 1990-

1995 och da framfor allt om de kontakter och den samverkan som forevarit mellan
Uponor, KWH och Wavin, bakgrunden till och syftet med dessa, priser och andra
affarsvillkor avseende PE-r6r, utbyte av uppgifter avseende priser, forséljnings-
volymer, bestimmande av marknadsandelar, férdelning av objekt och KWH:s
verksamhet rérande PVC-16r pa den svenska marknaden. Forhoret skall styrka
pastadd overtradelse av 6 § KL.

3. Vittnesférhor medm 524 31 Herrljunga, som skall horas
om férhallandena pa marknaden t6r PE- och PVC-rér under aren 1992-1995 och
da framfor allt om de kontakter och den samverkan som forevarit mellan Uponor,
KWH och Wavin, bakgrunden till och syftet med dessa, priser och andra afférs-
villkor avseende PE-ror, utbyte av uppgifter avseende priser, forsaljningsvolymer,
bestammande av marknadsandelar och KWH:s verksambhet rérande PVC-16r pa
den svenska marknaden. Forhoret skall styrka pastadd 6vertradelse av 6 § KL.

4. Vittnesforhor med AMV-Eriste Oy, Svartboleviagen 10, Fin-04130
Sibbo, Finland, som skall héras om forhallandena pa marknaden fér PE- och PVC-
ror under aren 1992-1995 och da framfor allt om de kontakter och den samverkan
som forevarit mellan Uponor, KWH och Wavin, bakgrunden till och syftet med
dessa, priser och andra afférsvillkor avseende PE-r6r, utbyte av uppgifter avseende
priser, forsaljningsvolymer, bestimmande av marknadsandelar och KWH:s verk-
samhet rorande PVC-r6r pa den svenska marknaden. Forhoret skall styrka pastadd
overtradelse av 6 § KL.
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den 22 december 1993, bilaga 11.

Handskriven anteckning fran Uponor den 22 december 1993 (2 sidor), bilaga 12.
Handskriven anteckning frdin KWH den 25 januari 1994 (4 sidor), bilaga 13.
Uponors marknadsrapport for februari 1994, bilaga 14.

Handskrivna noteringar pa dagordning till styrelsemote i KWH den 15 mars 1994,
bilaga 15.

Internt telefax fran KWH den 3 mars 1997 (avseende Vellinge varen 1994), bilaga
16.

Handskriven anteckning fran KWH den 30 mars 1994 (3 sidor), bilaga 17.
Handskriven anteckning fran KWH troligen 1 april eller maj 1994, bilaga 18.
Uponors marknadsrapport for mars 1994, bilaga 19.

Tabeller frain KWH avseende perioden januari t.o.m. april 1994 (4 sidor), bilaga
20.

Handskriven anteckning fran KWH maj — juni 1994 (3 sidor), bilaga 21.

Handskriven anteckning frén Uponor troligen juni 1994, bilaga 22.
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24.

25.

26.

27.

28.

29.

30.

31.

32.

33.

34.

23 (23)

1999-08-19 Dnr 633/1999

KWH:s uppgifter om genomsnittspriser under perioden januari t.0o.m. maj ar 1994,
bilaga 23.

Internt telefax fran KWH den 7 juni 1994 (2 sidor), bilaga 24.

Handskriven anteckning fran KWH troligen 1 slutet av augusti 1994, bilaga 25.
Protokoll fran KWH:s styrelsemdte den 20 september 1994, bilaga 26.

Wavins utskick till kunder den 1 oktober 1994, bilaga 27.

Protokoll fran KWH:s forsdljningsméote den 1 november 1994, bilaga 28.
Handskriven anteckning frain KWH den 12 december 1994, bilaga 29.

Handskriven anteckning frdn KWH troligen december 1994 eller borjan av éar
1995, bilaga 30.

Anonym skrivelse till Konkurrensverket den 13 februari 1995, bilaga 31.
Wavins utskick till kunder den 1 mars 1995, bilaga 32.
Protokoll fran KWH:s styrelsemdte den 6 april 1995, bilaga 33.

Telefax fran Goteborgs VA-verk den 18 december 1996 till Konkurrensverket,
bilaga 34.

Den skriftliga bevisningen skall styrka att KWH, Uponor och Wavin har 6verens-
kommit om forfaranden som innebér att priser eller andra affarsvillkor direkt eller
indirekt faststills, produktion eller marknader begransas eller kontrolleras och mark-
nader delas upp.

Konkurrensverket dnskar beredas tillfélle att slutligt ange sin bevisning nér verket
tagit del av svaromaélet. Dérvid kan ytterligare bevisning i form av bl.a. reserdkningar
komma att aberopas for de fall svarandena bestrider att de moten som Konkurrensver-
ket gor gillande i stdmningsansdkan har dgt rum.

Kenny Carlsson

Olof Widmark





